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BENVENUTI ALLA NOSTRA 
NEWSLETTER 
 
Gentile Cliente, 

Questa proma edizione della nostra 
newsletter coincide con il quinto 
anniversario della MAVERAND. 

Nel 2001, insieme ad un gruppo di 
professionisti con esperienza decennale 
nella produzione ceramica in Cina, 

abbiamo capito che la Cina aveva una 
enorme potenzialitá e competitivitá nel 
business ceramico a livello mondiale. 

Consci di questa opportunitá, e forti del 
background professionale e della 
conoscenza del livello tecnico dei 
prodotti Cinesi, abbiamo deciso di 
fondare la MAVERAND, una societa’ di 
servizii specializzata nella ricerca e 
nell’esportazione dei migliori prodotti 
disponibili sul mercato Cinese. 

Questi primi cinque anni di attivitá si 
sono rivelati un successo, che é andato 
oltre le migliori aspettative, e 
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o un futuro carico di 
e. 

o di questa newsletter é di 
e informati i nostri clienti 
 quelli potenziali in merito alla 
 generale della produzione 
in Cina. 

 newsletter si focalizzerá su un 
e prodotto, con informazioni 
relative alle caratteristiche 

e e tecniche. 

li di voi, interessati in come 
orato un particolare tipo di 
includeremo anche una breve 
cnologica 

e commento e suggerimento 
apprezzato e ci permetterá di 

e il nostro servizio e la vostra 
ione 

NO I NOSTRI CLIENTI 

 della nostra attivita’ abbiamo 
on diverse tipologie di clienti, 
loro servizi personalizzati a 

delle dimensioni del business. 
le possiamo classificare i nostri 
lle seguenti categorie: 

e Ceramiche 
oduttori ceramici si stanno 
o al mercato Cinese per far 
alcuni dei propri articoli su 
e modalitá di collaborazione 
ssere discusse a seconda delle 
 Le soluzioni possibili possono 
al semplice acquisto di una 
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certa quantitá 
di piastrelle e/o 
sanitari che 
gia’ fanno par-
te del program-
ma di produ-
zione di una 

ceramica 
Cinese, fino alla ricerca di ceramiche 
capaci di produrre gli articoli richiesti, 
sulla base di campionature di riferi-
mento, a prezzi competitivi 
 
Distributori di prodotti ceramici 
Distributori e grossisti stanno giá da 
tempo attingendo al mercato Cinese per 
l’acquisto di prodotti ceramici. 
Attraverso la nostra rete di produttori 
qualificati, siamo in grado di fornire gli 
articoli piu’ richiesti a condizioni 

altamente 
competitive  

Particolari 
articoli non 
presenti nel 
nostro cata-
logo, pos-
sono essere 
cercati e 

forniti su richiesta. 

In caso di volumi di acquisto consistenti 
su base continuativa, siamo in grado di 
garantire l’esclusiva per alcuni prodotti 
in aree definite. 
 
 
Imprese di costruzioni (appalti per 
progetti) 
Molti appalti per nuove costruzioni 
pubbliche o private richiedono ordini a 

io grandi di 
prodotti 

ci.  

I nostri ven-
ditori sono in 
grado di su

corpo per quantita’ med
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p-

A NOSTRA GAMMA DI 

edere nel nostro sito 

delle pi

l di fuori delle piastrelle, trattiamo 

IMO NUMERO 
eremo 

portare gli 
architetti, i  

progettisti e le imprese di costruzione 
per trovare gli articoli che meglio si 
adattano alle esigenze dell’appalto. 
 
 
L
PRODOTTI 
Come si puó v
internet, la nostra attivitá é focalizzata 

principalmente su 
tutta la gamma 

astrelle ce-
ramiche, dal gres 
porcellanato a tutta 
massa al pavi-
mento rustico, dal 
mosaico al vetro-

ceramico, ai rivestimenti interni. 

 

A
anche articoli sanitari, rubinetteria, 
accessori per bagno e quant’altro, 

sempre nell’ambito dei materiali per 
costruzione. 

IL PROSS
Nel prossimo numero ci focalizz
sul gres porcellanato, con particolare 
attenzione alle diverse tipologie presenti 
sul mercato. 

Per ulteriori informazioni , vi 
preghiamo di visitare il nostro 
sito internet 
 

www.maverand.com 
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